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Garagen-Griinder eroffnet
neues Werk in Spandau

BERLIN - Die Geschichte, wie alles ange-
fangen hat, erzihlt Firmengriinder An-
dreas Contag immer wieder gerne. Eine
schone Geschichte: 1981 bastelte der da-
mals 21-Jihrige mit seinem 19-jihrigen
Bruder Dietmar Leiterplatten fiir Compu-
tertiiftler zusammen. Die erste Produkti-
onsstitte hatte weder Telefon- noch Was-
seranschluss, das bendtigte Wasser hol-
ten sich die Briider von der Handpumpe
am Straflenrand. Den ersten Spezialboh-
rer, den die beiden Berliner kauften, fi-
nanzierten sie durch Schneeschippen.
Aus dem Bastelbetrieb ist einer der fith-
renden Hersteller fiir Leiterplatten-Proto-
typen in Deutschland geworden. Am Frei-
tag feierte die Contag GmbH die Einwei-
hung ihres neuen Werkes im Pawesiner
Weg in Spandau. Rund zehn Millionen
Euro hat die Firma investiert, die Produk-
tionskapazitét hat sich vervierfacht. Die
melsten der im Vorfeld des Neubaus an-
di 50 neuen Arbeitsplitze sind
bereits geschaffen, die Mitarbeiterzahl
stieg von 28 auf 72. ,Schon bald werden
wir 80 Mitarbeiter haben*, kiindigte Fir-
menchef Contag an. Er ist optimistisch,
dass das Wachstum weitergeht. ,Wir
sind selbs: in schlechten Jahren immer
um d zehn Prozent g 1
und ich hoffe, das gelingt uns ‘auch in Zu-
kunft.“ 2006 erzielte Contag einen Um-
satz von 6,2 Millionen Euro.

Contag stellt heute fiir Industriekun-
den Prototypen von Leiterplatten her.
Auf den Platten werden elektronische
Bautelle befestigt und auch elektromsch

Die ion von
Lellerplatten findet heute {iberwiegend in
Asien statt, bei der qualitativ anspruchs-
volleren Entwicklung neuer Platten sind
jedoch Spezialisten wie Contag gefragt.
Uber 1000 Kunden beliefert Contag regel-
miRig. Dazu gehdren Unternehmen wie
Siemens, Daimler-Chrysler oder Airbus.
Ein wichtiger Einsatzbereich der Pro-
dukte ist auch die Medizintechnik.

Gegeniiber dem Wettbewerb zeichnet
sich Contag dem Firmenchef zufolge vor
allem durch einen besonders engagierten
Kundendienst aus, 99 Prozent der Auf-
trage wiirden termingemif erfiillt. Wer
einen ,Blitz-Auftrag" bei entsprechen-
dem Aufpreis erteilt, bekommt die be-
stellte Anfertigung innerhalb von 24
Stunden. , Finden Sie mal einen Wettbe-
werber, der so schnell ist*, sagte Contag.

Die Grundstiickssuche fiir das neue
Werk ging dagegen nicht so schnell wie
geplant. ,Wir hitten uns schon etwas
mehr Engagement der Behdrden ge-
wiinscht“, sagte Andreas Contag. Der
Neubau habe sich um rund drei Jahre ver-
zogert. ,Dafiir haben wir uns jetzt noch
mehr vergrofert, als wir es damals getan
hitten. ALEXANDER VISSER




